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 Ai sensi del D. Lgs. 196/03, presto il consenso al trattamento dei miei 

dati, anche sensibili, e al loro trasferimento a terzi, anche al di fuori 

dell'Unione Europea 

  

 

 
F O R M A T O  E U R O P E O  

P E R  I L  C U R R I C U L U M  

V I T A E  

 

 
 

INFORMAZIONI PERSONALI 

 

Nome  GIANFRANCO CREMOVILLI 

Indirizzo  C.SO VITTORIO EMANUELE II 225  

Telefono  3356691182       

CF  CRMGFR61B01E387Y 

E-mail  Gcremo61@gmail.com 

Nazionalità  Italiana 

Data di nascita  JERZU (OG) 01/02/1961 

 

 

 
 

ESPERIENZE LAVORATIVA 
 

• 2011 -2018    

• Nome e indirizzo del 

datore di lavoro 

 Ditta individuale Cremovilli Gianfranco.  

• Tipo di azienda o settore  Commercializzazione beni di lusso, collaborazione con Nuova 

Finanziare Immobiliare vendita immobili. 

• Tipo di impiego   

• Retribuzione   

• Principali mansioni e 

responsabilità 
 In possesso di discreto portafoglio clienti di alto profilo commercializzo 

in gioielli e pietre preziose. 

Contatti personalizzati ai clienti mirati alla presentazione di merce di 

solito rispondente alle aspettative degli stessi. 

   

 

 

• 2000-2011 

  

• Nome e indirizzo del 

datore di lavoro 
 Poligrafico Zecca dello Stato – Ikon srl – Compagnia Italiana del 

lusso 

• Tipo di azienda o settore  Commercializzazione arte, gioielli, dipinti, editoria di pregio, 
medaglie celebrative 

• Tipo di impiego  Agente di commercio – Team Leader 

• Principali mansioni e 

responsabilità 
 Gestione commerciale dei clienti acquisiti cura e fidelizzazione degli 

stessi. 

Formazione e creazione di un team vincente, definizione e 
raggiungimento degli obiettivi attraverso il gruppo, la definizione di 

piani di azione in relazione agli obiettivi, creazione di motivazione e 
cooperazione tra i componenti del team, valorizzazione del potenziale 

dei singoli per il raggiungimento dei risultati attesi. 

 
 

                    • 1996-2000   

• Nome e indirizzo del 

datore di lavoro 
 Seat Pagine Gialle spa – divisione Sottocasa 
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• Tipo di azienda o settore  Pubblicità -  

• Tipo di impiego  Agente venditore spazi pubblicitari sul settimanale gratuito Sottocasa 

 

• Principali mansioni e 

responsabilità 
 Venditore spazi pubblicitari sul settimanale gratuito Sottocasa. Visite 

alla clientela con appuntamenti prefissati dalla segreteria. In seguito 

costituita srl con Mandante Seat spa. Organizzazione e gestione agenti 
con individuazione ed attuazione obiettivo comune di crescita.  

 

                   • 1984-1996   

• Nome e indirizzo del 

datore di lavoro 
 Baldini & c. srl e nel 92 Nuova Finanziaria Immobiliare 

• Tipo di azienda o settore  Immobiliare, commerciale e finanziaria  

• Tipo di impiego  Inizialmente impiegato tecnico con mansioni di gestione ufficio. 

In seguito all’ottenimento del patentino CCIAA sono entrato in 
società con quota sufficientemente considerevole. 

Ho svolto mansioni di agente immobiliare   e commerciale 
relative alla vendita di immobili civili ed industriali; ho gestito 

acquisizioni e cessioni di attività commerciali ed industriali 

avvalendomi della professionalità nel tempo acquisita per la 
valutazione delle stesse in base ai criteri di tecnici e di mercato. 

 
 

 

CAPACITÀ E COMPETENZE 

PERSONALI. 

 

MADRELINGUA  ITALIANO 

 

ALTRE LINGUE 

 

  FRANCESE 

• Capacità di lettura  BUONO 

• Capacità di scrittura  BUONO 

• Capacità di espressione 

orale 

 BUONO 

 

 

CAPACITÀ E COMPETENZE 

TECNICHE 

 

 Buona conoscenza dei sistemi informatici,  Office . 

 

TRASFERTE E TRASFERIMENTI   Disponibile a trasferte e trasferimenti sul territorio nazionale  
 

CARATTERISTICHE PERSONALI   Di natura ottimista , riservato, abituato a lavorare per obiettivi, 

determinato, collaborativo capace di relazionarmi positivamente con 
il prossimo ed in particolare con la clientela individuandone i bisogni 

e le aspettative. 
 

PATENTE   Pat. A e B    Automunito 

 


